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特徴step3

プレゼンテーションと  
発表の  

違いを知る

論拠 整合性
情報 訴求力

熱い思い



プレゼンテーション・シート
～この用紙を使って、聞いている人に分かりやすいプレゼンテーションを目指そう～

今から
チーム名

が大阪のまちづくり企画の説明を始めます。

この商品名は と言い、

この商品のキャッチコピーは です。

まず、この商品を考えた理由を説明します。

 

それは、

が、

で困っているからです。

で楽しくないからです。

で不便だからです。

なぜ、こういったことに注目したのかと言うと、

と、考えたからです。

思ったからです。
そしてこの問題の原因は

ではないかと思いました。

商品名

キャッチコピー

困っている人

問題点

この問題点に注目した理由

問題点の原因

ターゲット

課題

影響

原因



それらを元にして、商品を考えたところ、

や、 、

という意見が出ました。

それからまとめて出来た商品が、

です。

この商品には

に工夫があります。

１つずつ説明すると、

には という工夫、

には

には

という工夫、

という工夫がして

 
あります。

この商品があれば、

が

で喜びます。
これで商品の説明を終わります。

１人１人が考えた商品の特徴（あるだけ書こう）

商品名

商品の工夫した部分（考えた分全部）

① ② ③

①

②

③

それぞれの工夫をさらにくわしく説明

喜ぶ人
商品のおかげで、できるようになること

という工夫、

④
には

提案

工夫１ 工夫２ 工夫３

ターゲット 効果

工夫１

工夫２

工夫３



プレゼンシート（PowerPointファイル）
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提案

工夫 成果

（ターゲット）




	スライド番号 1
	特徴step3
	スライド番号 3
	スライド番号 4
	スライド番号 5
	スライド番号 6

